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男

英国埃克塞特大学 国际商务 硕士 2022.09 - 2023.11

1.核心课程：全球供应链管理、国际市场营销、战略管理、商业分析（均分Merit）

2.毕业论文：通过商业模拟经营游戏案例研究构建商业模型，评估其市场可行性及供应链结构

3.核心优势：1年英国留学经历，深度适配跨文化商务场景，可无障碍开展全英文商务谈判、客户对接与海外市场开拓，快速适应驻
外工作环境

河北经贸大学 新闻传播学 本科 2018.09 - 2022.06

1.主修课程：新闻采访与写作、传播学概论、微积分等

2.荣誉奖项：连续两年校级奖学金、全国大学生“华教杯”数学竞赛三等奖

3.毕业论文：《〈新闻联播〉抖音号的新媒体叙事策略研究》，运用内容分析法与传播学理论，量化分析传统媒体影响力在新媒体平
台的转化策略

4.核心能力：扎实的文案撰写、逻辑分析与内容运营功底，可独立完成海外市场调研报告、商务方案与品牌宣传物料制作

上海贝士电气股份有限公司 市场营销部 外贸专员/运营 2024.01 - 2025.09

1. 海外市场开拓与业绩达成：独立负责欧洲区域低压电气市场全链路业务，通过数据分析精准定位潜在客户，全年完成20万USD销
售额，搭建稳定的欧洲客户合作网络，可独立完成从客户开发、商务谈判到订单落地的全流程闭环

2. 海外出差与本地化拓展：完成泰国市场商务出差，实地拜访当地客户、考察东南亚市场环境，对接本地渠道资源，完成市场调研与
客户需求挖掘，为东南亚市场开拓奠定基础，具备海外实地拓客与驻外工作实战经验

3. 供应链与交付效率优化：协调供应链部门推进订单生产与物流发货，优化端到端交付流程，缩短交货周期约10%，保障海外客户交
付满意度，适配海外市场本地化运营需求

4. 国际展会实战获客：作为核心成员全程参与第136、137届广交会，负责展位策划、海外客户接待与商务谈判，高效转化展会线
索，积累丰富的线下海外商务对接经验

5. 全流程订单管控：独立跟进从询盘、报价、订单确认到供应链排产、物流发货的完整订单周期，同步跟踪海外贸易/物流/税务政
策，保障业务合规与客户体验

南通美能得新能源有限公司 市场部 外贸专员/助理 2023.09 - 2024.01

1.协助团队收集整理全球光伏市场趋势及潜在客户信息，输出竞品分析报告，为海外销售策略制定提供数据支撑

2.处理海外客户英文邮件询盘，初步筛选并分配有效线索，支持资深销售开展业务，累计对接海外客户200+，熟悉海外客户沟通逻
辑与需求

全球签证服务工作室 联合创始人兼运营经理 2022.12

1. 从0到1搭建欧洲签证服务品牌，完成产品设计与全链路业务体系，项目稳定运营3年，年均净利润2-3万元

2. 操盘小红书、闲鱼双平台账号，通过SEO与内容运营实现自然流量超1万，累计获取精准咨询500+人次，自然流量占比超80%

3. 独立完成市场调研、产品定价与全链路业务搭建，具备海外市场从0到1开拓的实战能力

1. 海外业务能力：精通国际贸易及供应链全流程操作，具备订单管理、物流协调与供应商协作全链路能力，可独立负责海外区域市场
开拓与业绩达成；拥有泰国实地出差拓客经验，熟悉东南亚和欧洲市场环境

2. 市场与数据能力：擅长海外市场调研、竞品分析与数据复盘，能够支撑销售策略优化、供应链优化与海外市场决策

3. 语言与跨文化能力：英语听说读写熟练，可作为工作语言开展全英文商务对接、谈判与方案撰写；具备1年海外留学经历+泰国商
务出差经验，深度理解欧美、东南亚多元商务文化，可快速适应全球各地驻外生活与工作

4. 综合素养：具备优秀的跨部门沟通、项目执行与快速学习能力，抗压性强，可接受长期驻外、外派，适配海外市场开拓的高强度独
立工作场景

拥有2年+外贸实战经验与英国硕士留学背景，深耕欧洲低压电气市场，具备独立负责海外区域全链路销售、市场开拓与客户管理的
完整能力。曾赴泰国完成商务出差，实地拓展东南亚市场，熟悉欧美、东南亚多元商务文化与跨文化沟通逻辑，可无障碍开展全英文
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商务谈判、客户对接与海外市场调研。精通国际贸易全流程、供应链协调与跨境平台运营，具备从0到1搭建海外业务体系的实战能
力，抗压性强、适应力突出，可接受全球长期驻外/外派，致力于为企业开拓海外市场、达成业绩目标。


